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Las firmas espanolas multiplican
su presencia internacional

Aungue hace una década la internacionalizacion era una estrategia muy puntual en la gran mayoria
de los despachos espafioles, la globalizacion ha conseguido que su apertura exterior no pare de crecer.

POR EL MUNDO

América sigue siendo
el continente preferi-
do para los despa-
chos espafioles, que
tienen presencia en
un total de 14 paises.
En Europa se
encuentran en 12.

Laura Saiz. Madrid
La internacionalizacion ya no
es una alternativa estratégica,
sino una obligacion para los
grandes despachos espafioles, |, c g , v
cuyos clientes principales ya ' LOS bufetes estamos abriendo camino en un mundo cada vez mas global
hace décadas se lanzaron a la
conquista de otros mercados.  Desde que en la década de 1970
Ademas, los buenos niime-  Garrigues abriera su oficina en Nueva
ros que estan registrando las  York, convirtiéndose asfen el primer
economias de diferentes pai-  gran despacho en internacionalizarse,
ses de todo el globo han ani-  mucho ha cambiado su modelo.
madoatinmasalasfirmasna-  Aunque siguen fieles a laidea de abrir
cionales en su proceso inter-  sedes propias, atraer inversores
nacionalizador. No obstante,  norteamericanos a Espafia ha
en estos casos, el objetivo es  evolucionado de la mano de las
doble: atraer a las empresas  empresas con las que trabajan.
quetrabajan con Espafiaoha-  “Nuestros clientes empezaron a
cerse fuertesenderecholocal.  mostrar un perfil cada vez més
Latinoamérica es la zona  internacional, tenian necesidad de
que mas interés ha desperta-  recibir asesoramiento fuera de
do a las firmas espafioles,una  nuestras fronteras y nos pidieron que
tendencia que parece quevaa  les acomparidramos’, explica Javier
continuar en los proximos  Ybariez, socio responsable de
afios. Asi lo confirma Javier  Latinoamérica de Garrigues, que sefala
Ybariez, socio responsable de  que, en laactualidad, su conocimientoy
Latinoamérica de Garrigues,  posicionamiento les ha permitido ser
que avanza la entrada de mas  también fuertes en asesoramiento
competencia en estos merca- local. Tanto es asf, que considera que
dos: “Para los despachos de
origen anglosajon, Asia segui-
ra siendo decisiva, aunque
también pensaran en Lati-

Javier Ybanez
Socio responsable de Latinoamérica de Garrigues

derecho, sino de la realidad econdémica,
social y cultural de cada pais’; Javier
Ybafiez enumera diferentes beneficios
para Garrigues que le ha traido su
apertura al exterior, como la posibilidad
de “captar negocio en nuevos

mercados, estar en las grandes
operaciones del sector, consolidar
laimagen del despacho, diferenciarnos,
y atraery retener alos mejores
profesionales, lo que es fundamental
para seguir creciendo”.

“las firmas de abogados estamos

contribuyendo y abriendo camino en

un mundo cada vez mas global”.

Aunque también destaca dificultades, ()
como el gran esfuerzo de adaptacion,
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