
¿Cómo hace una firma legal para 
convertirse en un aliado clave de 
las compañías más importantes 
del planeta? Parece que ECIJA, 
la firma legal española con mayor 
presencia en Iberoamérica, ha 
encontrado la fórmula perfecta: 
un equipo multidisciplinario de 
talento internacional, soluciones 
creativas y disruptivas y el uso de 
tecnología avanzada, combinado con 
una profunda comprensión de las 
tendencias globales. 

Desde su llegada a México en 2020, ECIJA se ha 
convertido en una de las firmas “full service” mejor 
posicionadas, destacando en derecho corporati-
vo, medioambiental, laboral y de propiedad inte-
lectual, además de cubrir áreas innovadoras como 
“fashion law”, “sports law” y derecho digital.

Este 2024, el despacho apuesta fuertemente 
por fortalecer su área de Litigio y Arbitraje, bajo el li-
derazgo de Alejandro Linares, un referente en la re-
volución de esta práctica, galardonado por Cham-
bers & Partners y Thomson Reuters como uno de 
los mejores abogados de su clase a nivel mundial.

ECIJA apuesta a un nuevo enfoque en litigio 
que se refleja en la integración de métodos alter-
nativos de resolución de conflictos. Según Linares, 
“la justicia alternativa y la justicia tradicional de-
ben coexistir y convivir en un mismo espacio de 
forma armónica, de tal suerte que se complemen-
ten. Hoy los jueces no solo necesitan, sino que re-
quieren y promueven que las partes involucradas 
en un conflicto acudan a los medios alternativos 
de solución de controversia, como mediación 
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para dirimir sus diferencias”. Este enfoque creativo 
y disruptivo permite a ECIJA ofrecer a sus clientes 
soluciones más rápidas, eficientes y adaptadas a 
necesidades específicas, siendo además una alter-
nativa especializada para resolver conflictos, espe-
cialmente en un contexto donde el sistema judicial 
mexicano se ve sobrecargado por la cantidad y 
complejidad de casos.

Otra de las inmensas ventajas competitivas 
que aporta el área de Litigio de ECIJA México a sus 
clientes es la capacidad de defender sus intereses 
en prácticamente cualquier jurisdicción del pla-
neta, gracias a la alianza estratégica con la firma 
anglo-alemana Taylor Wessing. “Al trascender las 
fronteras legales nos convertimos en verdade-
ros socios globales de nuestros clientes. Más que 
socios, somos sus aliados en cualquier parte del 
planeta”, afirma Ricardo Chacón, socio director de 
ECIJA México.

“México se ha convertido en un bastión para 
el desarrollo de negocios, especialmente con las 
nuevas oportunidades que ofrece el nearshoring y 
la relación comercial con Estados Unidos que tam-
bién posiciona al país como un actor clave en todo 
Latinoamérica. En ECIJA estamos preparados para 
enfrentar cualquier desafío”, señala Alejandro Lina-
res. “Nuestra fuerza de elite de arbitraje global com-
bina la fórmula de experiencia y creatividad que 
nos permite convertir cualquier conflicto en una 
oportunidad, proporcionando soluciones legales 
innovadoras que apuntan al éxito de los negocios 
más importantes del mundo”, concluye. 
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• Reconocimiento 
como área 
de Dispute 
Resolution 2024, 
tanto local como 
global, otorgado 
por Chambers & 
Partners.

• Integrante de 
la lista Stand-out 
Lawyers 2024 de 
Thomson Reuters.

ALEJANDRO 
LINARES
Socio ECIJA México


